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Jna storia semplice ma interessante que.ll?
della Giulio Befera Vernici,

impresa nata quasi per caso ma che:- ha
saputo poi riservarsi negli anni un
posto di tutto rispetto nel settore
grazie all'impegno e alla professionalita
del titolare Giulio Befera

e al costante investimento in ricerca

ed innovazione dei prodotti

VERNICI
PER PASSIONE

ni della propria attivita. Quali sono i valori che ha

voluto mantenere e quali gli aspetti innovativi che
ha portato nella sua azienda?
"Avevo poco piu di vent'anni ed era giunto il momento di fare
delle scelte importanti in ambito professionale. La cosa che mi
sembroé pil logica fu quella di proseguire con I'attivita di mio
padre. Il caso ha poi voluto che mi venisse proposta una colla-
borazione da parte di una ditta che forniva vernici all‘azienda
di famiglia. lo accettai, ed intrapresi questa nuova avventura:
gid dopo pochi mesi mi resi conto della passione che avevo
per il mondo delle vernici e dei colori. La persona con la quale
collaboravo smise qualche mese dopo questo lavoro, ed io
creai una mia ditta. Cosi & nata la Giulio Befera Vernici”.
Nello specifico, di che cosa si occupa la Befera Vernici?
“Il nostro laboratorio, situato nel Comune di Serra de'Conti
- in provincia di Ancona -, si estende su oltre 2.000 metri gua-
drati di superficie ed & dotato di strumentazioni tecnologica-
mente all'avanguardia, che ci permettono di fornire ai nostri
clienti prodotti rispondenti alle piti variegate esigenze. Da ol-
tre vent'anni trasformiamo e commercializziamo vernici e lac-
che per il trattamento delle superfici in legno (per I'industria
relativa al settore del mobile, degli infissi, degli arredamenti
da giardino, delle costruzioni in legno, del parguet, ecc.), me-
tallo, plastica, vetro e muro. Mettiamo la nostra esperienza,
I'innovazione e la passione al servizio dei clienti puntando a
soddisfare le loro richieste e ad offrire quante pil alternative
possibili”.
Ci parli della sua missione aziendale.
“Il nostro punto di partenza & essere sempre nella condizione
di poter soddisfare i nostri clienti. Cio significa mettere tutta
la nostra esperienza a disposizione degli utenti, con I'obietti-
vo di creare un rapporto di collaborazione che vada ben oltre
la mera fornitura, instaurando un rapporto di fiducia. Offriamo
servizi e consulenze in grado di individuare le migliori solu-
zioni possibili nel rispetto delle attuali e future normative a
tutela dell’ambiente, nonché il supporto necessario per rea-
lizzarle rispettando le specjfiche esigenze contingenti. Siamo
consapevoli che la crescente sensibilita culturale e gli orien-
tamenti di politica economica a salvaguardia dell’ecosistema
privilegeranno la domanda di manufatti trattati con prodotti a
basso impatto ambientale e noi stiamo investendo in ricerca e
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sviluppo proprio per poter rispon-
dere a queste nuove tendenze”.
Quali sono i vostri punti di for-
za?

“La variabile pit importante che
un‘azienda deve saper utilizzare
& il capitale umano perché, senza
un buon gruppo che lavora con
spirito di collaborazione, diventa
tutto piu difficile. La nostra forza
a questo proposito sta nel poter
contare su di un team composto
da 15 collaborateri bravi, giovani e
grintosi, tra i quali coloristi di labo-
ratorio, tecnici esterni, addetti alle
vendite, impiegati e magazzinieri.
A livello piu tecnico, il laborato-
rio & dotato delle tecnologie piu
all'avanguardia nel settore. Possia-
mo contare su sistemi tintometrici
computerizzati e spettrofotometri
per la realizzazione di colori e tin-
te a campione che ci garantiscono
una precisione nelle realizzazioni
e una qualita finale elevatissima.
Fondamentale & poi riuscire a
creare un rapporto collaborativo
con la clientela, confrontandosi in
maniera semplice e cercando di
coglierne le esigenze, realizzarne
le aspettative ed interpretandone
i desideri. Sempre nell’'ottica di
mantenere questo positivo rap-
porto, siamo anche molto attenti
al servizio. In primo luogo, sempre
massima puntualita nelle conse-
gne; poi un punto vendita finaliz-
zato alla commercializzazione di
tutte le tipologie di prodotto che
possiamo offrire: dalle vernici agli
abrasivi, dalle colle agli articoli da
restauro e maniglieria in stile. Ov-
viamente il personale & sempre a
disposizione per consigliare nella
scelta, mettendo a servizio della
clientela anche la sua professio-
nalita ed esperienza. In ultimo, ma
non meno importante, abbiamo
siglato un accordo con un part-
ner importante e conosciuto nel
settore come RENNER, e questo
rappresenta un'assoluta garanzia

dell'affidabilita e della qualita pro-
fessionale dei nostri prodotti”.
Che tipologie di clienti rifornite?
“lLa nostra operativita territoria-
le va dalla provincia di Ancona a
quella di Macerata sinc a Fermo
ed Ascoli Piceno, e coinvolge un
ampio panorama di clientela fatto
di aziende, ferramente e privati.
Stessa varietd anche per quanto
concerne | settori che riforniamo,
che spaziano dall'arredamento -
sia per interno che per esterno
- al restauro, dal serramento sino
all'edilizia”.

Tra i prodotti che proponete,
quali indicherebbe come i piu in-
teressanti?

“Pur sapendo di entrare in una
parte piuttosto tecnica, per ad-
detti ai lavori, vorrei spendere
qualche parola sui miei due cavalli
di battaglia: le vernici per industrie
ed artigiani e le vernici per priva-
ti rappresentate rispettivamente
da Aquaris e Rio Verde. Aquaris,
la nuovissima gamma di vernician-
ti all'acqua per interni ed esterni,
propone prodotti naturalmente
eleganti, in grado di soddisfare
tutte le esigenze applicative pre-
senti nella lavorazione dei prin-
cipali tipi di legno oggi utilizzati.
Mobili e complementi d'arredo
con un‘anima bio. La gamma e
stata realizzata avvalendosi delle
pil sofisticate tecnologie presenti
nei laboratori di Ricerca & Svilup-
po, per rispondere con gusto ad
ogni esigenza estetica. Una gam-
ma di qualitad che annovera vernici
monocomponente, bicomponenti
e ad essicazione UV. Alle presta-
zioni del prodotto si aggiunge il
risparmio, individuato in una alta
percentuale di consumi in meno
rispetto ai tradizionali prodotti a
solvente. Inoltre & la prima linea
sul fronte dell'ecologia e della sa-
lute. Nel rispetto dell’'ordinamento
attuale, la gamma Aquaris rappre-
senta un baluardo dello sviluppo

sostenibile. Esente da sostanze
tossiche, esprime il top della si-
curezza per chi la produce e chi
la utilizza. | componenti sono stati
accuratamente selezionati in base
alla loro resistenza all’esposizione
ai raggi solari, elasticitd e capacita
di aderire stabilmente al supporto,
qualunque sia l'essenza o l'artico-
lo. L'aspetto estetico viene esalta-
to dalla copertura, trasparenza e
morbidezza al tatto, che caratteriz-
zano i fondi e le finiture. La gamma
di prodotti Rio Verde & stata creata
per portare prodotti professionali
direttamente all'utilizzatore finale,
perché possa verniciare, rivernicia-
re, decorare e mantenere il legno
di manufatti collocati sia all'inter-
no che all'esterno della casa. |l fio-
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re all'occhiello di questi prodotti
& senza dubbio I'alta qualita delle
vernici della linea professionale,
adattata ai mezzi di applicazione
in uso nel “Fai da te". La valenza
dei prodotti di questa gamma &
duplice. All'esterno, utilizzato una
volta all'anno, mantiene elastico
il film di vernice, prolungandone
la durata nel tempo e quindi pro-
teggendo serramenti ed infissi in
genere, telai di porte, finestre e
vetrine di esercizi commerciali. Per
quanto riguarda l'utilizzo per inter-
ni si distingue in legno per i piani
di calpestio (pavimenti e scale) ed
in legno per i rivestimenti interni e
gli arredamenti e permette di co-
lorare il legno rispettando la sua
ricchezza di venature, striature, co-

municando una sensazione di ca-
lore domestico e dando un chiaro
stile agli spazi abitativi”.

Come vede il futuro della Sua
azienda?

“Sicuramente continueremo ad
investire nello sviluppo di nuovi
prodotti e nella ricerca di soluzio-
ni innovative. Attualmente stiamo
proponendo una vernice lucida,
sia trasparente che pigmentata,
detta “ad alto solido”. Con que-
sta terminologia si vuole indica-
re che con un unico passaggio si
ottiene lo stesso spessore di due
passaggi di un lucido tradizionale.
Inoltre questo prodotto si applica
senza essere diluito con solventi,
cosa che diminuisce notevolmen-
te I'emissione di sostanze noci-

ve in atmosfera. Proprio in questi
giorni, poi, stiamo uscendo con
una nuova vernice ad acqua per la
verniciatura di serramenti in grado
di resistere 15 anni senza essere
riverniciata. Rispondere alle esi-
genze sempre pill particolari e dif-
ferenziate della nostra clientela &
sempre stato il nostro obiettivo ed
& su questo versante che continue-
remo a muoverci”. m

di Raffaella Scortichini
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